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ОПИС ДИСЦИПЛІНИ 

Метою дисципліни «Міжнародне торговельне право» є глибоке та 

ґрунтовне вивчення студентами основних положень науки та практики 

реалізації міжнародних торговельних відносин, їх особливостей та 

характерних рис. Особлива увага приділяється ознайомленню студентів з 

принципами та нормами торговельного права, інституційними механізмами 

регулювання сучасних міжнародних економічних і торговельних відносин, 

сучасними стандартами та перспективами розвитку міжнародної 

інвестиційної діяльності. 

Після вивчення дисципліни «Міжнародне торговельне право» студенти 

повинні: засвоїти та вільно оперувати спеціальною правовою термінологією 

у галузі права міжнародної торгівлі; демонструвати глибоке та сучасне 

знання правил і принципів права міжнародної торгівлі та вживати їх при 

розв’язанні правових проблем; мати  здатність досліджувати проблеми права 

міжнародної торгівлі систематично й творчо, досягаючи аргументованих  

висновків; вміти критично оцінювати сучасні юридичні проблеми та 



поглиблено досліджувати їх за обраними напрямками;  реалізовувати 

власний підхід та новизну у вирішенні проблем та знання міжнародної 

торговельно-правової термінології. 

Компетентності ОП: 

- інтегральна компетентність:  

Здатність розв’язувати складні задачі і проблеми у галузі міжнародних 

відносин, суспільних комунікацій та регіональних студій, що 

передбачає проведення досліджень та/або здійснення інновацій та 

характеризується невизначеністю умов і вимог. 

 

- загальні компетентності (ЗК): 

1) ЗК1.Здатність проведення досліджень на відповідному рівні 

2) ЗК2. Здатність вчитися і оволодівати сучасними знаннями. 

3) ЗК3.Вміння виявляти, ставити та вирішувати проблеми. 

4) ЗК4. Здатність спілкуватися іноземною мовою. 

5) ЗК5. Здатність генерувати нові ідеї (креативність).  

6) ЗК6. Здатність працювати в міжнародному контексті. 

- фахові (спеціальні) компетентності (ФК): 

1) СК1.Здатність виявляти та аналізувати природу, динаміку, принципи 

організації міжнародних відносин, типи та види міжнародних акторів,  

сучасні тенденції розвитку світової політики. 

2) СК3. Здатність аргументувати вибір шляхів вирішення завдань 

професійного характеру у сфері міжнародних відносин, суспільних 

комунікацій та регіональних студій, критично оцінювати отримані 

результати та обґрунтовувати прийняті рішення. 

3) СК6. Здатність використовувати для дослідження міжнародних 

відносин, суспільних комунікацій та для регіональних студій 

теоретичні та методологічні підходи політології, економічної та 

правової науки, міждисциплінарних досліджень. 

4) СК7. Здатність здійснювати прикладні аналітичні дослідження 

проблем міжнародних відносин та світової політики,  суспільних 

комунікацій, регіональних студій, професійно готувати аналітичні 

матеріали та довідки. 

5) СК8. Здатність організовувати та проводити міжнародні зустрічі та 

переговори, розробляти, аналізувати і оцінювати дипломатичні та 

міжнародні документи. 

6) СК9. Здатність виявляти та аналізувати особливості розвитку країн та 

регіонів, сучасних глобальних, регіональних та локальних процесів, та 

місця в них України. 

7) СК10. Здатність до самонавчання, підтримки належного рівня знань, 

готовність до опанування знань нового рівня, підвищення своєї 

фаховості та рівня кваліфікації. 

 

- результати навчання (РН): 



1) РН2. Критично осмислювати та аналізувати глобальні процеси та їх 

вплив на міжнародні відносини 

2) РН3. Застосовувати сучасні наукові підходи, методології та методики 

для дослідження проблем міжнародних відносин та зовнішньої 

політики. 

3) РН5. Збирати, обробляти та аналізувати інформацію про стан 

міжнародних відносин, світової політики та зовнішньої політики 

держав. 

4) РН6. Визначати, оцінювати та прогнозувати політичні, дипломатичні, 

безпекові, суспільні й інші ризики у сфері міжнародних відносин та 

глобального розвитку. 

5) РН7. Оцінювати та аналізувати міжнародні та зовнішньополітичні 

проблеми та ситуації, пропонувати підходи до вирішення таких 

проблем. 

6) РН9. Готувати аналітичні довідки, звіти та інші документи про стан 

міжнародних відносин, зовнішньої політики, суспільних комунікацій т 

а регіональних студій. 

7) РН10. Розробляти та реалізовувати проекти прикладних досліджень 

міжнародних відносин, зовнішньої та світової політики.  

8) РН14. Оцінювати результати власної роботи і відповідати  за  

особистий  професійний розвиток. 

 

 
СТРУКТУРА ДИСЦИПЛІНИ 

Тема 

Години 

(лекції/лабораторні, 

практичні, 

семінарські) 

Результати 

навчання 
Завдання Оцінювання 

1 семестр 

Модуль 1 

Тема1. Поняття 

і джерела 

міжнародного 

торговельного 

права 

2/2 Розуміти місце правва 

міжнародної торгівлі  

в системі 

міжнародного права. 

Розрізняти значення 

права міжнародної 

торгівлі в регулюванні 

зовнішньоекономічної 

діяльності. 

Тести. 

Питання. 

Виконання 

самостійної 

роботи 

(в.т.ч. в 

elearn) 

 

7 

Тема 2. 

Публічний 

порядок у сфері 

міжнародної 

торгівлі 

2/2 Вміти розрізняти 

особливості, засоби та 

методи реалізації 

публічного порядку у 

торговельних 

відносинах. 

Тести. 

Питання. 

Виконання 

самостійної 

роботи 

(в.т.ч. в 

elearn) 

9 



 

Тема 3. 

Договори 

міжнародної 

купівлі-

продажу 

товарів 

2/2 Знати особливості 

підготовки, укладення 

і виконання 

міжнародних 

договорів купівлі-

продажу товарів. 

Тести. 

Питання. 

Вирішення 

юридичних 

кейсів. 

Виконання 

самостійної 

роботи 

(в.т.ч. в 

elearn) 

 

9 

Тема 4. 

Тарифне та 

нетарифне 

регулювання 

доступу товарів 

на національні 

ринки 

2/2 Вміти аналізувати 

питання 

тарифного та 

нетарифного 

регулювання 

міжнародних 

торговельних 

відносин. 

 

Тести. 

Питання. 

Розгляд 

судової 

практики. 

Виконання 

самостійної 

роботи 

(в.т.ч. в 

elearn) 

 

9 

Тема 5. 

Транскордонна 

неспроможність 

2/2  

Розрізняти правові 

аспекти реалізації 

права транскордонної 

неспроможності у 

сфері міжнародної 

торгівлі.  

Тести. 

Питання. 

Виконання 

самостійної 

роботи 

(в.т.ч. в 

elearn) 

 

9 

Модуль 2 

Тема 1. 

Особливості 

правового 

регулювання 

окремих видів 

господарських 

відносин 

2/2 Розуміти питання 

інноваційної 

діяльності, передачі 

технологій, 

особливості торгівлі 

послугами. 

.  

 

Тести. 

Питання. 

Вивчення 

судової 

практики. 

Виконання 

самостійної 

роботи 

(в.т.ч. в 

elearn) 

 

9 

Тема 2. 

Факторингові, 

форфейтингові 

та толінгові 

операції у 

міжнародній 

торгівлі 

2/2 Знати уніфікацію 

правового 

регулювання 

договорів факторингу,   

лізингу,  толінгу та 

деяких інших 

комерційних 

контрактів. 

Тести. 

Питання. 

Виконання 

самостійної 

роботи 

(в.т.ч. в 

elearn) 

 

9 



Тема 3. 

Транспортне 

забезпечення 

міжнародних 

торговельних 

відносин 

2/2 Розуміти особливості 

здійснення 

транспортного 

забезпечення 

міжнародних 

торговельних 

відносин.. 

Тести. 

Питання. 

Вивчення 

судової 

практики та 

вирішення 

юридичних 

кейсів. 

Виконання 

самостійної 

роботи 

(в.т.ч. в 

elearn) 

 

9 

Всього за 1 семестр 70 

Екзамен    30  

Всього за курс 100 

 

 

ПОЛІТИКА ОЦІНЮВАННЯ 

Політика щодо 

дедлайнів та 

перескладання: 

Роботи, які здаються із порушенням термінів без поважних 

причин, оцінюються на нижчу оцінку. Перескладання модулів 

відбувається із дозволу лектора за наявності поважних причин 

(наприклад, лікарняний).  

Політика щодо 

академічної 

доброчесності: 

Списування під час контрольних робіт та екзаменів заборонені 

(в т.ч. із використанням мобільних девайсів). Курсові роботи, 

реферати повинні мати коректні текстові посилання на 

використану літературу 

Політика щодо 

відвідування: 

Відвідування занять є обов’язковим. За об’єктивних причин 

(наприклад, хвороба, міжнародне стажування) навчання може 

відбуватись індивідуально (в он-лайн формі за погодженням із 

деканом факультету) 

 

 

ШКАЛА ОЦІНЮВАННЯ СТУДЕНТІВ 

Рейтинг здобувача 

вищої освіти, бали 

Оцінка національна за результати складання екзаменів заліків 

екзаменів заліків 

90-100 відмінно зараховано 

74-89 добре 

60-73 задовільно 

0-59 незадовільно не зараховано 

 



 
 

РЕКОМЕНДОВАНІ ДЖЕРЕЛА ІНФОРМАЦІЇ: 

І. Основна 

1. Голубєва В.О. Міжнародне торговельне право : Навчальний посібник. 

Київ : ВЦ Академії адвокатури України АРress, 2015. 381 с.  

2. Бестужева, С. В. Міжнародна економічна діяльність України : 

навч.посіб. / С. В. Бестужева. - Харків : ХНЕУ, 2016. - 268с. 

3. Мокій, А. І. Міжнародні організації : навч. посіб. для студ. вищ. навч. 

закл. / А. І. Мокій, Т. П. Яхно, І. Г. Бабець. - Київ : Центр учбової літератури, 

2018. - 279 с. 

4. Воронкова, А. Е. Міжнародні економічні організації : Навч.посібник 

для студентів вищих навч.закладів / А. Е. Воронкова, Л. В. Єрохіна, Л. І. 

Рябенко. - К. : Професіонал, 2006. - 343с. - Бібліогр.:С.340-343. 

5. Козик, В. В. Міжнародні економічні відносини : навч.посіб. для студ. 

вищ. навч.закл. / В. В. Козик, Л. А. Панкова, Н. Б. Даниленко. - 7-ме вид., 

стер. - Київ : Знання, 2008. - 406 с. - (Вища освіта XXI століття). - Бібліогр.: с. 

377-379.  

6. Мирошниченко В.О. Міжнародне торгове право у схемах, таблицях і 

визначеннях: навчальний посібник. Київ : Центр учбової літератури, 2020. 

142 с. 

 

ІІ. Допоміжна 

1. Горбач, Л. М. Міжнародні економічні відносини : підруч. для студ. вищ. 

навч.закл. /Л. М. Горбач, О. В. Плотніков. - Київ: Кондор, 2005. - 263с. 

2. Віденська конвенція ООН «Про договори міжнародної купівлі-продажу 

товарів» 1980 року. 

3. Міжнародні комерційні угоди та розрахунки: нормативно-правове 

регулювання. Навч. посібник / За ред. Козака Ю.Г., Логвінової Н.С. – К.: 

Центр учбової літератури, 2019. – 648 с. 

4. Савельєв, Є. В. Міжнародна економіка: теорія міжнародної торгівлі і 

фінансів : Підручник для магістрантів з міжнародної економіки і 

державної служби / Є. В. Савельєв ; За ред.О.А.Устенка. - Тернопіль : 

Економічна думка, 2012. - 495с. 

5. Нікітіна, М. Г. Світове господарство і міжнародні економічні відносини: 

просторові аспекти розвитку : Навч.посібник для студентів вищих 

навч.закладів / М. Г. Нікітіна. - К. : Центр навчальної літератури, 2014. - 

192с. - (Економіка). 

6. Транснаціональне торгове право : навч. посіб. / С.П. Коломацька. – К. : 

Київ. нац. торг.-екон. ун-т, 2015. – 204 с. 
 

Інформаційні ресурси 

1. www.imf.org — Міжнародний Валютний Фонд 

2. www.wto.org — Світова Організація Торгівлі 

http://www.wto.org/


3. www.intacen.org — Міжнародний Торговий Центр 

4. www.worldbank.org — Світовий Банк. 

5. https://unctad.org/en/Pages/Home.aspx -  UNCTAD 

6. https://uncitral.un.org/ -  UNCITRAL 
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