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Загальний опис дисципліни
Важливу роль сучасна теорія підприємництва відводить раціональній інвестиційній діяльності, інноваційному підприємництву, науково обґрунтованому підприємницькому управлінню, шляхам та засобам підвищення ефективності функціонування підприємств, передбаченню можливих ризиків у підприємницькій діяльності.
Основною метою викладання дисципліни є формування системи знань і практичних навичок у створенні і управлінні стартапами на початковій стадії, підготовка студентів до участі в інкубаційних, акселераційних та грантових програмах підтримки стартапів.
Для досягнення мети поставлені такі основні завдання:
- засвоєння студентами теоретичних та практичних основ створення і управління стартапами на початковій стадії їх розвитку;
- інтегрувати студентів у стартап екосистему України;
- надати знання для широкого орієнтування в основних термінах і поняттях інноваційного підприємництва;
- навчити розумінню розвитку власного стартапу;
- надати знання і можливість власної розробки першого проекту з бізнес-моделлю, маркетинговим планом, командою;
- підготувати студентів з перспективою подальшого розвитку власного проекту в інкубаційних або акселераційних програмах;
- навчити взаємодіяти з менторами та партнерами з різних сфер діяльності.

Теми лекцій:
Модуль 1. Інноваційне підприємництво та стартап екосистема. Проблема-рішення та пошук бізнес-моделі. Customer Discovery phase.
1. Стартап екосистема.
2. Основні принципи формування команди, ролі в команді стартапу.
3. Дизайн мислення. Визначення проблем, емпатія.
4. Дизайн мислення. Пошук і вибір ідей.
5. Валідація ідеї стартапу.
6. Канва бізнес моделі. Вступ, проблема та рішення.
7. Канва бізнес моделі. Портрет клієнта, ціннісна пропозиція.
8. Дослідження клієнтів. Попереднє дослідження ринку. Валідація ключових гіпотез.
9. Презентації ідей стартапів.

Модуль 2. Валідація бізнес моделі. Customer Validation phase. Знайомство з основними інструментами для управління стартапами.
1. Динаміка команди.
2. Мінімальний життєздатний продукт – MVP (Minimum Viable Product).
3. Оцінка ринку. Аналіз конкурентів. Нечесні конкуренти переваги.
4. Основи маркетингу для стартапів.
5. Основи про інвестиції, фінанси та юридичні особливості стартапів.
6. Презентація стартапу. Пітч-дек.

Теми практичних занять:
1. Bоркшит №1.1 і 1.2:
· Напишіть есе на 1 сторінку (до 1800 знаків) про стартап, який вам подобається і його взаємодію з різними елементами екосистеми.
· Iдея для стартапу.
· Яку проблему вирішує ця ідея.
· Для кого вирішується проблема.
2. Bоркшит №2:
· Заповніть табличку про членів вашої команди.
· Опишіть вашу візію.
· Опишіть вашу місію.
· Опишіть ваші цінності.
3. Bоркшит №3:
· Напишіть список питань, що будуть використані для емпатії та проведення інтерв’ю чи досліджень (не менше 15).
· Опишіть проблему, яку ви будете вирішувати.
· Напишіть питання "Як саме ми…" до вашої проблеми.
· Заповніть карту емпатії.
· Будь ласка, дайте відповідь на питання (кожен член команди) і вирішіть, чи ви будете продовжувати працювати над своєю ідеєю.
4. Bоркшит №4:
· Напишіть 3 найкращі ідеї, які вам вдалося нагенерувати.
· Опишіть, як саме кожна з цих ідей вирішує обрану вами проблему.
5. Валідація ідеї стартапу.
6. Bоркшит №6:
· Проаналізуйте, які альтернативи існують щодо вирішення вашої проблеми. Які у них є переваги і недоліки?
· Альтернативи.
· Переваги.
· Недоліки.
7. Bоркшит №7:
· Створіть портрет клієнта 1 (В2С, якщо є).
· Створіть портрет клієнта 2 (В2В, якщо є).
· Заповніть канву ціннісної пропозиції для вашого стартапу.
8. Bоркшит №8:
· Опишіть, які гіпотези щодо вашого стартапу ви хочете валідувати.
· Опишіть, які інсайти щодо кожної з гіпотез ви отримали після проведення інтерв'ю.
9. Презентації ідей стартапів.
10. Bоркшит №10:
· Напишіть есе (до 1800 знаків) про те, на якому етапі знаходиться зараз ваша команда і як вам потрібно вирішувати існуючі проблеми.
11. Bоркшит №11:
· Опишіть свій концепт MVP, базовий функціонал.
· Що має бути?
· Чого не має бути?
12. Bоркшит №12:
· Розрахуйте об'єм ринку: TAM, SAM, SOM. Розрахуйте MGR ринку.
· Kонкурентний аналіз: продукт, проблема, ціна.
13. Bоркшит №13:
· Визначте основні канали комунікації зі своєю цільовою аудиторією.
· Розпишіть 7Р для свого продукту.
14. Bоркшит №14:
· Опишіть потенційних інвесторів вашого стартапу.
· Напишіть листа потенційному інвестору.
15. Презентація стартапу. Пітч-дек.
