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ОПИС ДИСЦИПЛІНИ 
Метою викладання навчальної дисципліни “Інтернет-трейдинг” є  формування системи знань з 

реалізації стратегій он лайн торгівлі біржовими активами. Основними завданнями вивчення дисципліни 

“Інтернет-трейдинг” є: формування у студентів необхідних теоретичних знань і практичних навичок з 

технологій інтернет-трейдингу; ознайомлення з теоретичними, практичними і програмними засобами і 

рішеннями, використовуваними в області інтернет-трейдингу; вироблення навичок практичної роботи з 

технологіями, інструментами та методами, використовуваними на фондових ринках.  

Компетентності ОП: 
інтегральна компетентність (ІК): здатність розв’язувати складні спеціалізовані завдання та 

проблеми у сферах підприємницької, торговельної та біржової діяльності, що передбачає застосування теорій 

та методів організації і функціонування підприємницьких, торговельних, біржових структур за невизначених 

умов і вимог. 

загальні компетентності (ЗК):  

ЗК1. Здатність до абстрактного мислення, аналізу та синтезу.  

ЗК2. Здатність застосовувати отримані знання в практичних ситуаціях.  

ЗК 5. Навички використання інформаційних і комунікаційних технологій.  

ЗК 6. Здатність до пошуку, оброблення та аналізу інформації з різних джерел.  

ЗК 7. Здатність працювати в команді.  

ЗК 8. Здатність виявляти ініціативу та підприємливість.  

ЗК 10. Здатність діяти відповідально та свідомо.  

фахові  (спеціальні) компетентності (СК): 

СК 1. Критичне осмислення теоретичних засад підприємницької, торговельної та біржової діяльності.  

СК 3. Здатність здійснювати діяльність у взаємодії суб’єктів ринкових відносин.  

СК 4. Здатність застосовувати інноваційні підходи в діяльності підприємницьких, торговельних та 

біржових структур.  

СК 10. Здатність до бізнес-планування, оцінювання кон'юнктури ринків і результатів діяльності у 

сфері підприємництва, торгівлі та біржової практики з урахуванням ризиків. 

СК 12. Здатність до аналітичної, торговельної та інвестиційної діяльності на міжнародних та 

вітчизняних біржових товарних майданчиках. 

  

СТРУКТУРА КУРСУ 

Тема 

Години 

(лекції/лабораторні, 

практичні, 

семінарські) 

Результати навчання Завдання 
Оцінюван 

ня, балів 

7 семестр 

Модуль 1. Економічний  зміст  та  інструментарій  інтернет-трейдингу 

Тема 1. 

Організаційні 

основи інтернет-

трейдингу 

фінансовими 

активами 

4/4 

Розуміти організаційні 

основи інтернет-

трейдингу 

фінансовими активами 

Написання 

тестів, ессе, 

розгадування 

кросвордів 
8 



Тема 2. Технічний 

аналіз фінансових 

активів 

3/3 
Знати як застосовувати 

технічний аналіз 

Презентація 

виконаних 

завдань 

8 

Тема 3. 

Фундаментальний 

аналіз об’єктів 

інтернет-трейдингу 

4/4 

Знати як застосовувати 

фундаментальний 

аналіз 

Презентація 

виконаних 

завдань 
8 

Тема 4. 

Математичний 

аналіз фінансових 

активів 

4/4 

Знати як застосовувати 

математичний аналіз 

Презентація 

виконаних 

завдань 
8 

Тема 5. 

Пропорційно-

хвильовий аналіз 

4/4 

Знати як застосовувати 

пропорційно-

хвильовий аналіз 

Презентація 

виконаних 

завдань 

8 

Самостійна робота до модуля 1 30 

Модульна робота 1 30 

Модуль 1 загалом 100 

Модуль 2. Торгові стратегії на ринку фінансових активів 

Тема 6.  

Торгові системи та 

управління 

капіталом 

5/5 

Уміти оцінювати 

ефективність торгових 

стратегій. 

Розв’язування 

задач, 

презентація 

виконаних 

завдань 

20 

Тема 7. Управління 

ризиками та 

фінансова 

психологія 

5/5 

Уміти застосовувати 

електронний 

маркетинг 

Презентація 

виконаних 

завдань 

20 

Самостійна робота до модуля 2 30 

Модульна робота  2 30 

Модуль 2 загалом 100 

Всього за 2 семестр 70 = 

(100+100)/2* 

0,7 

Екзамен 30  

Всього за курс 100 

 

ПОЛІТИКА ОЦІНЮВАННЯ 
Політика щодо дедлайнів 

та перескладання: 
Роботи, які здаються із порушенням термінів без поважних причин, 

оцінюються на нижчу оцінку. Перескладання модулів відбувається із 

дозволу лектора за наявності поважних причин (наприклад, лікарняний).  

Політика щодо 

академічної 

доброчесності: 

Списування під час контрольних робіт та екзаменів заборонені (в т.ч. із 

використанням мобільних девайсів). Курсові роботи, реферати повинні мати 

коректні текстові посилання на використану літературу  

Політика щодо 

відвідування: 
Відвідування занять є обов’язковим. За об’єктивних причин (наприклад, 

хвороба, міжнародне стажування) навчання може відбуватись індивідуально  

(в он-лайн формі за погодженням із деканом факультету) 

 

ШКАЛА ОЦІНЮВАННЯ СТУДЕНТІВ 
Рейтинг здобувача 

вищої освіти, бали 

Оцінка національна за результати складання екзаменів заліків 

екзаменів заліків 

90-100 відмінно зараховано 

74-89 добре 

60-73 задовільно 

0-59 незадовільно не зараховано 

 
 
 

 

РЕКОМЕНДОВАНІ ДЖЕРЕЛА ІНФОРМАЦІЇ 
Основні 

 1. Електронна комерція: підручник / М. З. Швиденко, О. М. Касаткіна, О. М. Швиденко;  

Національний університет біоресурсів і природокористування України.  Перевидання, доповнене і 

перероблене. - К. : ФОП Ямчинський О.В., 2020. 478 с. 

Допоміжні 



1. Аналіз впливу Угоди про асоціацію з ЄС на комплексний розвиток електронних сфер урядування, 

закупівель та комерції: http://eb.dep145.org.ua/node/5.  

2. Електронна комерція в Україні: конкурентний дисбаланс і податкові виклики 

:http://reforms.in.ua/news/elektronna-komerciya-v-ukrayin ikonkurentnyy-dysbalans-i-podatkovi-vyklyky 

3.  Жувагіна І. О. Розвиток інтернет-трейдингу в Україні: реалії та перспетиви сучасності. Науковий 

вісник Ужгородського університету. Серія : Економіка. 2016. Вип. 1(1). С. 359-362.  

4. Комерційна діяльність: підручник / П.Ю. Балабан [та ін.]; Міністерство освіти і науки України;  

Вищий навчальний заклад Укооспілки Полтавський університет економіки і права; Харківський державний 

університет харчування та торгівлі. Харків.: Світ Книг, 2015. 451 с.  

5. Лисак О.І. Перспективи розвитку електронної комерції в Україні. Збірник наукових праць ТДАТУ 

(економічні науки). Мелітополь: Вид-во Мелітопольська типографія «Люкс». 2017. №3 (35). С. 46-55.  

6. Нєлєпова А.В. Електронна комерція. Методичні рекомендації до виконання практичних робіт для 

здобувачів вищої освіти ступеня «бакалавр» 3 курсу напряму підготовки 6.030502 «Економічна кібернетика»  

Миколаївський національний аграрний університет, 2017. 81 с.  

7. Присакар І. І. Інтернет-маркетинг як сучасна платформа для розвитку бізнесу. Бізнес Інформ. 2015. 

№12. C. 333-339.  

8. Черномор В. О. Сучасний стан та перспективи розвитку платіжних систем в сфері електронної 

комерції. Фінансовий простір. 2015. № 1. С. 283-291. 

9. Федишин І.Б. Електронний бізнес та електронна комерція (опорний конспект лекцій для студентів 

напрямку «Менеджмент» усіх форм навчання). Тернопіль, ТНТУ імені Івана Пулюя, 2016. 97 с.  

10. Шалева О. І. Електронна комерція : навчальний посібник для ВНЗ. К. : Центр учбової літератури, 

2016. 215 с. 

11. Кириченко А.В., Давидова А.О. Інтернет-трейдинг на біржовому ринку: теоретичний та 

аналітичний огляд. Цифрова економіка та економічна безпека . 2022. (2 (02), 46-51. 

https://doi.org/10.32782/dees.2-8 

Інформаційні ресурси 

1. Центр электронной коммерции e-Commerce.com.ua URL: http://e-commerce.com.ua/ - Загол. з 

екрану.  

2. Ecommerce Times URL:http://www.ecommercetimes.com/  
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