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Опис навчальної дисципліни 

 

   „ Організація торгівлі ” 

 

 

Галузь знань, напрям підготовки, спеціальність, освітній ступінь 

 

Освітній ступінь     Бакалавр  

Спеціальність   076 «Підприємництво та торгівля» 

Освітня програма Підприємництво, торгівля та біржова діяльність  

 

Характеристика навчальної дисципліни 

 

Вид Обов’язкова  

Загальна кількість годин  120 

Кількість кредитів ECTS  4 

Кількість змістових модулів 2 

Курсовий проект (робота) (за 

наявності) 

 

Форма контролю Екзамен 

 

Показники навчальної дисципліни для денної та заочної форм здобуття вищої освіти 

 денна форма здобуття вищої 

освіти 

заочна форма здобуття 

вищої освіти 

Рік підготовки (курс) 3  

Семестр 1  

Лекційні заняття 30 год. 8 год. 

Практичні, семінарські заняття 30 год. 8 год. 

Лабораторні заняття   

Самостійна робота 60 год 104 год 

Індивідуальні завдання   

Кількість тижневих аудиторних  

годин для денної форми 

навчання 

4 год. 

 

 

 
1. Мета, завдання та компетентності навчальної дисципліни 

 
Метою викладання навчальної дисципліни є формування у майбутніх студентів теоретичної 

та практичної бази з питань організації торгівлі з врахуванням сучасних методів та технологій 

торговельної діяльності.  

Основними завданнями курсу є:  

розкриття сутності торгівлі, її функцій та необхідності для ефективного розвитку економіки 

країни;  

ознайомлення з організаційної будовою оптової та роздрібної торгівлі, організацією 

складської мережі та інших елементів торговельної інфраструктури;  

вивчення основних показників торговельної діяльності, таких як товарооборот, товарорух, 

оборотність, ланковість і т.п.  
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засвоєння знань, щодо організації і формування товарних запасів торговельного підприємства, 

тощо.  

Набуття компетентностей:  

загальні компетентності (ЗК):  
ЗК 2. Здатність застосовувати отримані знання в практичних ситуаціях.  

ЗК 8. Здатність виявляти ініціативу та підприємливість.  

фахові (спеціальні) компетентності (СК):  
СК 2. Здатність обирати та використовувати відповідні методи, інструментарій для 

обґрунтування рішень щодо створення, функціонування підприємницьких, торговельних і 

біржових структур.  

СК 3. Здатність здійснювати діяльність у взаємодії суб’єктів ринкових відносин  

СК 7. Здатність визначати і виконувати професійні завдання з організації діяльності 

підприємницьких, торговельних та біржових структур.  

програмні результати навчання (ПРН):  
ПРН 2. Застосовувати набуті знання для виявлення, постановки та вирішення завдань за 

різних практичних ситуацій в підприємницькій, торговельній та біржовій діяльності.  

ПРН 7. Демонструвати підприємливість в різних напрямах професійної діяльності та брати 

відповідальність за результати.  

ПРН 12. Володіти методами та інструментарієм для обґрунтування управлінських рішень 

щодо створення й функціонування підприємницьких, торговельних і біржових структур.  

ПРН 13. Використовувати знання форм взаємодії суб’єктів ринкових відносин для 

забезпечення діяльності підприємницьких, торговельних та біржових структур.  

ПРН 17. Вміти вирішувати професійні завдання з організації діяльності 

підприємницьких, торговельних та біржових структур і розв’язувати проблеми у кризових 

ситуаціях з урахуванням зовнішніх та внутрішніх впливів. 
 

 

2. Програма та структура навчальної дисципліни для:  

- повного терміну денної (заочної) форми навчання;  

 

Назви змістових модулів 

і тем  

Кількість годин   

денна форма  Заочна форма   

тижні  усь- 

ого  

у тому числі  усь- 

ого   

у тому числі   

л  п  лаб  інд  с.р.  л  п  лаб  інд  с.р.  

1  2  3  4  5  6  7  8  9  10  11  12  13  14  

Змістовий модуль 1. Суть торгівлі як виду економічної діяльності  

Організаційні основи функціонування оптової торгівлі  
 

Тема 1. Сутність та 

функції торгівлі, її 

організаційна структура  

1 8 2 2   4 9 1 1   7 

Тема 2. Товарооборот 

(товарообіг) країни, його 

види та чинники впливу  

2 8 2 2   4 9 1 1   7 

Тема 3. Сучасні проблеми 

управління ланцюгами 

постачань  

3 8 2 2   4 8     8 

Тема 4. Сутність та 

функції оптової торгівлі 
4 8 2 2   4 9 1 1   7 

Тема 5. Класифікація 

оптових торговельних 

посередників  

5 8 2 2   4 9 1 1   7 
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Тема 6. Організатори 

оптового товароруху: 

оптові продовольчі 

ринки, біржі, ярмарки, 

аукціони  

6 9 2 2 - - 5 8     8 

Тема 7. Складська мережа 

в системі оптового 

товароруху  

7 9 2 2 - - 5 8     8 

Разом за змістовим 

модулем 1  

58 14 14   30 60 4 4   52 

Змістовий модуль 2. Організаційні основи функціонування роздрібної торгівлі  

Тема 8. Сутність та 

функції роздрібної 

торгівлі 

8 8 2 2   4 8 1 1   6 

Тема 9. Види та 

класифікація 

торговельних об’єктів 

9 8 2 2   4 8 1 1   6 

Тема 10. Організація 

торговельно-

технологічного процесу у 

магазині  

10 8 2 2   4 7     7 

Тема 11. Товарооборот 

торговельного 

підприємства  

11 8 2 2   4 8 1 1   6 

Тема 12. Товарні запаси 

та товарне забезпечення 

торговельного 

підприємства  

12 8 2 2   4 8 1 1   6 

Тема 13. Організація 

продажу товарів і 

обслуговування покупців 

у магазині  

13 7 2 2   3 7     7 

Тема 14. Позамагазинна 

роздрібна торгівля  
14 7 2 2   3 7     7 

Тема 15. Організація 

інформаційно-рекламної 

роботи в торгівлі  

15 8 2 2   4 7     7 

Разом за змістовим 

модулем 2 

62 16 16   30 60 4 4   52 

Усього годин  120 30 30   60 120 8 8   104 

 
 

3. Теми практичних занять 

 

№ 

з/п 

Назва теми Кількість 

годин 

1  Сутність та функції торгівлі, її організаційна структура  2 

2  Товарооборот (товарообіг) країни, його види та чинники впливу  2 

3  Сучасні проблеми управління ланцюгами постачань  2 
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4  Сутність та функції оптової торгівлі.  2 

5  Класифікація оптових торговельних посередників  2 

6  Організатори оптового товароруху: оптові продовольчі ринки, біржі, 

ярмарки, аукціони  

2 

7  Складська мережа в системі оптового товароруху  2 

8  Сутність та функції роздрібної торгівлі.  2 

9  Види та класифікація торговельних об’єктів  2 

10  Організація торговельно-технологічного процесу у магазині  2 

11  Товарооборот торговельного підприємства  2 

12  Товарні запаси та товарне забезпечення торговельного підприємства  2 

13  Організація продажу товарів і обслуговування покупців у магазині  2 

14  Позамагазинна роздрібна торгівля  2 

15  Організація інформаційно-рекламної роботи в торгівлі  2 

 Разом 30 

 

4. Теми самостійної роботи 

 

№ 

з/п 

Назва теми Кількість 

годин 

1 Сутність та функції торгівлі, її організаційна структура 4 

2 Товарооборот (товарообіг) країни, його види та чинники впливу 4 

3 Сучасні проблеми управління ланцюгами постачань 4 

4 Сутність та функції торгівлі, її організаційна структура 4 

5 Товарооборот (товарообіг) країни, його види та чинники впливу 4 

6 Сучасні проблеми управління ланцюгами постачань 4 

7 Сутність та функції торгівлі, її організаційна структура 4 

8 Товарооборот (товарообіг) країни, його види та чинники впливу 4 

9 Сучасні проблеми управління ланцюгами постачань 4 

10 Сутність та функції торгівлі, її організаційна структура 4 

11 Товарооборот (товарообіг) країни, його види та чинники впливу 4 

12 Сучасні проблеми управління ланцюгами постачань 4 

13 Сутність та функції торгівлі, її організаційна структура 4 

14 Товарооборот (товарообіг) країни, його види та чинники впливу 4 

15 Сучасні проблеми управління ланцюгами постачань 4 

 Разом  60 

 

5. Засоби діагностики результатів навчання:  

- екзамен; 

- модульні тести; 

- реферати; 
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- розрахункові роботи; 

- захист практичних робіт; 

- інші види. 

 

6. Методи навчання: 

- словесний метод (лекція, дискусія, співбесіда тощо); 

- практичний метод (практичні заняття); 

- наочний метод (метод ілюстрацій, метод демонстрацій); 

- робота з навчально-методичною літературою (конспектування, тезування, 

анотування, рецензування, складання реферату); 

- відеометод (дистанційні, мультимедійні, веб-орієнтовані тощо); 

- самостійна робота (виконання завдань); 

- інші види. 

 

7. Методи оцінювання. 

- екзамен; 

- усне або письмове опитування; 

- модульне тестування; 

- реферати, есе; 

- захист практичних робіт; 

- презентації та виступи на наукових заходах; 

- інші види. 

 

8. Розподіл балів, які отримують здобувачі вищої освіти. Оцінювання знань 

здобувача вищої освіти відбувається за 100-бальною шкалою і переводиться в 

національні оцінки згідно з табл. 1 чинного «Положення про екзамени та заліки у 

НУБіП України»  

 

Рейтинг здобувача вищої освіти, 

 бали 

Оцінка національна та результати складання 

екзамену 

90-100 відмінно 

74-89 добре 

60-73 задовільно 

0-59 незадовільно 

 

Для визначення рейтингу здобувача вищої освіти із засвоєння дисципліни RДИС (до 

100 балів) одержаний рейтинг з атестації (до 30 балів) додається до рейтингу здобувача 

вищої освіти з навчальної роботи RНР (до 70 балів): R ДИС  = R НР  + R АТ . 

 

9. Методичне забезпечення 

-     eлектронний навчальний курс «Організація торгівлі» 

https://elearn.nubip.edu.ua/course/view.php?id=3725   

- конспекти лекцій та їх презентації (в електронному вигляді); 

- підручники, навчальні посібники, практикуми;  

- методичні матеріали щодо вивчення навчальної дисципліни для здобувачів 

вищої освіти денної та заочної форм здобуття вищої освіти. 

 

10. Рекомендовані джерела інформації 

1. Економіка та організація підприємницької діяльності: навч. посіб / за заг. ред. д.е.н. 

Н.В. Сментини. Київ, 2019. 320 с.  

https://elearn.nubip.edu.ua/course/view.php?id=3725
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