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О ПИС ДИСЦИПЛІНИ 
(до 1000 друкованих знаків) 

Метою вивчення дисципліни «Міжнародна комерція» є формування у студентів розуміння закономірностей, 

логіки та механізмів міжнародної комерції, об’єктивних законів і принципів її розвитку; забезпечення отримання знань і 

практичних навичок про умови, форми, методи, основний інструментарій міжнародної економічної взаємодії та про 

сучасні форми організації та методи міжнародного обміну товарами й послугами, а також укладання міжнародних 

комерційних контрактів. 

Компетентності О П:  
- інтегральна компетентність (ІК):  здатність розв’язувати складні спеціалізовані завдання та проблеми у 

сферах підприємницької, торговельної та біржової діяльності або в процесі навчання, що передбачає 

застосування теорій та методів організації і функціонування підприємницьких, торговельних, біржових 

структур і характеризується комплексністю та невизначеністю умов. 

 загальні компетентності (ЗК): 
ЗК5 – навички використання інформаційних і комунікаційних технологій; 

ЗК8 – здатність виявляти ініціативу та підприємливість; 

 фахові  (спеціальні) компетентності  (СК):  

СК9 – здатність до організації зовнішньоекономічної діяльності підприємницьких, торговельних і біржових 

структур; 

СК11 – здатність до організації підприємницької та торговельної діяльності в аграрній сфері за умов 

використання інноваційних підходів, кооперації та міжнародної інтеграції агробізнесу.  

Програмні результати навчання (ПРН) О П: 
ПРН4. Використовувати сучасні комп’ютерні і телекомунікаційні технології обміну та розповсюдження 

професійно спрямованої інформації у сфері підприємництва, торгівлі та біржової діяльності.  

ПРН7. Демонструвати підприємливість в різних напрямах професійної діяльності та брати відповідальність за 
результати. 

ПРН19. Застосовувати знання й уміння для забезпечення ефективної організації зовнішньоекономічної діяльності 

підприємницьких, торговельних та біржових структур з урахуванням ринкової кон’юнктури і діючих правових норм.  

ПРН 22. Вміти здійснювати організацію підприємницької, торговельної, біржової діяльності у сфері агробізнесу.  

 

СТРУКТУРА КУРСУ 

Тема 

Години 
(лекції/лабораторні, 

практичні, 

семінарські) 

Результати навчання Завдання 
О ціню-

вання 

6 семестр 

Модуль 1. Система організації та регулювання міжнародної комерції  
Тема1. Комерція в системі 

міжнародного бізнесу 
2/2 Знати:  

- предметну область дисципліни та її 

методологію; 

- сучасну термінологію, що 

застосовується під час здійснення 

міжнародної комерційної діяльності; 

- основні закономірності та 

тенденції розвитку сучасної 

міжнародної торгівлі;  

Написання та 

захист 

реферату. 

Виконання 

самостійної 

роботи (в.т.ч. 

в elearn) 

Розв’язок 

задач. 

100 

Тема 2. Форми міжнародної 

комерції 
2/2 

Тема 3. Методи 

міжнародної комерції 
2/2 

Тема 4. Регулювання 

міжнародної комерції 
2/2 

Тема 5. Система 2/2 



міжнародних комерційних 

контрактів 

- знати основні методи регулювання 

міжнародної торгівлі та правила 

врегулювання торговельних 

суперечок; 

- досконало знати зміст та структуру 

міжнародного комерційного 

контракту; 

- знати та вміло використовувати 

принципи товарного менеджменту і 

маркетингу при проведенні 

зовнішньоторговельних операцій 

Вміти: 
- оцінювати механізми державної 

політики щодо захисту 

внутрішнього ринку від іноземної 

конкуренції за допомогою 

використання тарифних та 

нетарифних інструментів 

торговельної політики; 

 - ефективно використовувати 

сучасні інформаційні технології 

аналізу даних при дослідженні 

світового ринку товарів і послуг з 

подальшою метою укладання 

міжнародного комерційного 

контракту; 

 - впевнено орієнтуватись у 

нормативно-правовій базі щодо 
змісту міжнародних комерційних 

контрактів;  

- узагальнювати вітчизняну і 

зарубіжну практику застосування 

методів міжнародної торгівлі щодо 

питань зовнішньої торгівлі товарами  

послугами 

Здача 

практичної 

роботи. Тема 6. Структура,  зміст та 

порядок укладання 

міжнародного комерційного  

контракту 

2/2 

Тема 7. Правила і 

процедури врегулювання 

торговельних  

суперечок 

2/2 

Модуль 2. Сучасні технології міжнародної комерції  
Тема 8. Іноземні інвестиції 

як сучасний інструмент 

виходу компанії на 

міжнародні ринки 

2/2 Знати:  
− особливості електронної комерції 

у сфері міжнародного бізнесу; 

 − нормативну і економіко-технічну 

інформацію в галузі електронної 

комерції; 

 − опанування студентами 

необхідних теоретичних положень 

щодо нормативно-правового 

забезпечення системи електронної 

комерції. 

Вміти: 
- використовувати практичні 

навички щодо створення і 

функціонування Internet–магазинів, 

аукціонів, торгових майданчиків 

тощо. 

Написання та 

захист 

реферату. 

Виконання 

самостійної 

роботи (в.т.ч. 

в elearn) 

Розв’язок 

задач. 

100 

Тема 9. Франчайзинг як 

специфічна технологія 
міжнародної комерції 

2/2 

Тема 10. Основні поняття 

та принципи ведення 

міжнародної електронної 

комерції 

2/2 

Тема 11. Практичні аспекти 

застосування міжнародної  

електронної комерції  

2/2 

Тема 12. Маркетинг та 
Internet-маркетинг в 

міжнародній комерції 

2/2 

Тема 13. Міжнародна 

рекламна кампанія та 

особливості застосування 

засобів Internet -реклами в 

міжнародній комерції 

2/2 

Тема 14. Оцінка 

ефективності міжнародної 

електронної комерції 

2/2 

Тема 15. Інтелектуальна 

власність у міжнародній 

комерції 

2/2 

Всього за 6  семестр 70 

Екзамен    30  

Всього за курс 100 

 

 

 

 



Тема 

Години 
(лекції/лабораторні, 

практичні, 

семінарські) 

Результати навчання Завдання 
О ціню-

вання 

7 семестр 

Модуль 1. Система організації та регулювання міжнародної комерції  

Тема1. Комерція в системі 

міжнародного бізнесу 
1/2 Знати:  

- предметну область дисципліни та її 

методологію; 

- сучасну термінологію, що 
застосовується під час здійснення 

міжнародної комерційної діяльності; 

- основні закономірності та 

тенденції розвитку сучасної 

міжнародної торгівлі;  

- знати основні методи регулювання 

міжнародної торгівлі та правила 

врегулювання торговельних 

суперечок; 

- досконало знати зміст та структуру 

міжнародного комерційного 

контракту; 

- знати та вміло використовувати 

принципи товарного менеджменту і 

маркетингу при проведенні 

зовнішньоторговельних операцій 

Вміти: 
- оцінювати механізми державної 

політики щодо захисту 

внутрішнього ринку від іноземної 

конкуренції за допомогою 

використання тарифних та 

нетарифних інструментів 

торговельної політики; 

 - ефективно використовувати 

сучасні інформаційні технології 

аналізу даних при дослідженні 

світового ринку товарів і послуг з 

подальшою метою укладання 

міжнародного комерційного 

контракту; 

 - впевнено орієнтуватись у 
нормативно-правовій базі щодо 

змісту міжнародних комерційних 

контрактів;  

- узагальнювати вітчизняну і 

зарубіжну практику застосування 

методів міжнародної торгівлі щодо 

питань зовнішньої торгівлі товарами  

послугами 

Написання та 

захист 

реферату. 

Виконання 
самостійної 

роботи (в.т.ч. 

в elearn) 

Розв’язок 

задач. 

Здача 

практичної 

роботи. 

100 

Тема 2. Форми міжнародної 

комерції 
1/2 

Тема 3. Методи 

міжнародної комерції 
1/2 

Тема 4. Регулювання 

міжнародної комерції 
1/2 

Тема 5. Система 

міжнародних комерційних 

контрактів 

1/2 

Тема 6. Структура,  зміст та 

порядок укладання 

міжнародного комерційного  

контракту 

1/2 

Тема 7. Правила і 
процедури врегулювання 

торговельних  

суперечок 

1/2 

Модуль 2. Сучасні технології міжнародної комерції  
Тема 8. Іноземні інвестиції 

як сучасний інструмент 

виходу компанії на 

міжнародні ринки 

1/2 Знати:  
− особливості електронної комерції 

у сфері міжнародного бізнесу; 

 − нормативну і економіко-технічну 

інформацію в галузі електронної 

комерції; 

 − опанування студентами 

необхідних теоретичних положень 

щодо нормативно-правового 

забезпечення системи електронної 
комерції. 

Вміти: 
- використовувати практичні 

навички щодо створення і 

функціонування Internet–магазинів, 

аукціонів, торгових майданчиків 

тощо. 

Написання та 

захист 

реферату. 

Виконання 

самостійної 

роботи (в.т.ч. 

в elearn) 

Розв’язок 

задач. 

100 

Тема 9. Франчайзинг як 
специфічна технологія 

міжнародної комерції 

1/2 

Тема 10. Основні поняття 

та принципи ведення 

міжнародної електронної 

комерції 

1/2 

Тема 11. Практичні аспекти 

застосування міжнародної  

електронної комерції  

1/2 

Тема 12. Маркетинг та 

Internet-маркетинг в 

міжнародній комерції 

1/2 

Тема 13. Міжнародна 

рекламна кампанія та 

особливості застосування 

1/2 



засобів Internet -реклами в 

міжнародній комерції 

Тема 14. Оцінка 

ефективності міжнародної 

електронної комерції 

1/2 

Тема 15. Інтелектуальна 

власність у міжнародній 

комерції 

1/2 

Всього за 7 семестр 70 

Екзамен    30  

Всього за курс 100 

 

ПО ЛІТИКА О ЦІНЮВАННЯ 
Політика щодо дедлайнів та 

перескладання: 

Роботи, які здаються із порушенням термінів без поважних причин, оцінюються на 

нижчу оцінку. Перескладання модулів відбувається із дозволу лектора за наявності 

поважних причин (наприклад, лікарняний).  

Політика щодо академічної 
доброчесності: 

Списування під час контрольних робіт та екзаменів заборонені (в т.ч. із 
використанням мобільних девайсів). Курсові роботи, реферати повинні мати коректні 

текстові посилання на використану літературу  

Політика щодо відвідування: Відвідування занять є обов’язковим. За об’єктивних причин (наприклад, хвороба, 

міжнародне стажування) навчання може відбуватись індивідуально (в он-лайн формі 

за погодженням із деканом факультету) 

 

ШКАЛА О ЦІНЮВАННЯ СТУДЕНТІВ 

О цінка національна за результати складання екзамену  Рейтинг здобувача вищої освіти, бали 

Відмінно 90 – 100  

Добре 74 – 89  

Задовільно 60 – 73  

Незадовільно 0 – 59  

Рекомендовані джерела інформації 

Основні 

1. Величко К. Ю., Печенка О. І. Міжнародна торгівля : конспект лекцій для 
студентів ступеня «бакалавр» економічних спеціальностей, денної та заочної форм 
навчання. Харків : ХДУХТ, 2018. URL: http://www.dut.edu.ua/uploads/l_1790_92301513.pdf 

2. Кваша С.М., Файчук О.М., Файчук О.В. Європейська економічна інтеграція: 

навчальний посібник. К.: НУБіП України, 2019. 282 с. 
2. Краус К. М., Краус Н. М., Манжура О. В.  Електронна комерція та інтернет-

торгівля : навч.-метод. посіб.  Київ : Аграр Медіа Груп. 2021. 454 с. 
3. Моісеєко Т. Є. Міжнародна торгівля : конспект лекцій : навч. посіб. для студ. 

спеціальності 051 «Економіка», спеціалізації «Міжнародна економіка». Київ: КПІ ім. Ігоря 
Сікорського, 2018. 287 с. URL: 
https://ela.kpi.ua/bitstream/123456789/25311/3/Mizhnarodna_torhivlia.pdf.pdf 

4. Міжнародна торговельна діяльність / Рокоча В.В., Алькема В.Г., Терехов В.І., 

Одягайло Б.М. : підручник. Київ: Університет економіки та права "КРОК", 2018. 698 с. 
URL: https://library.krok.edu.ua/media/library/category/pidruchniki/rokocha_0004.pdf 

5. Швиденко М. З., Касаткіна О. М., Швиденко О. М. Електронна комерція : підруч.  
Нац. ун-т біоресурсів і природокористування України. Київ : Ямчинський О. В. 2020. 477 

с. 

Допоміжні 
1. Григорова-Беренда Л. І. Теорія і практика зовнішньої торгівлі : навч. посіб. Харків 

: Харківський національний університет імені В. Н. Каразіна, 2016. 136 с. 

2. Дубіщев В. П., Вертелецька Ю. Б. Нормативно-правове регулювання міжнародної 
електронної торгівлі на сучасному етапі розвитку світового господарства. Економіка і 
регіон: науковий вісний ПолтНТУ. 2016. №2 (57). С.13–19. 

http://www.dut.edu.ua/uploads/l_1790_92301513.pdf
https://ela.kpi.ua/bitstream/123456789/25311/3/Mizhnarodna_torhivlia.pdf.pdf
https://library.krok.edu.ua/media/library/category/pidruchniki/rokocha_0004.pdf


3. Кириченко А. В., Березовська, Л. О. Логістична діяльність у сфері міжнародної 
електронної комерції. Економіка та суспільство. 2021. №28. URL: 
https://doi.org/10.32782/2524-0072/2021-28-16 

4. Кириченко А. В., Березовська Л. О. Аналіз розвитку зовнішньоторговельної 

діяльності Китаю та України  // Китаєзнавчі дослідження. 2021. №2. С. 52-64.  URL:  
https://chinese-studies.com.ua/uk/Archive/2021/2/4 
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